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Quarante et une propositions, trente-quatre

prétes le jour méme
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Six mois - document fictif

Document fictif — exemple de démonstration
Ce document est produit par le site Blue Lemon Agent pour illustrer ce qu'un agent 1A
remet a ses utilisateurs. Les sociétés, dossiers, montants et personnes qui y figurent

sont inventés. Il n'a aucune valeur juridigue, comptable ni commerciale.

Document fictif, produit pour la démonstration. L'agent prépare la proposition a

valider ; le commercial fixe le prix, accorde la remise et signe.

Suite donnée aux 41 Nombre Délai

Prétes a valider le jour méme de I'accord verbal 34 Le jour méme
Corrigées sur le délai apres remontée d'atelier 5 48 h
Abandonnées 2 —

Gain de cycle Valeur

Délai moyen entre l'accord verbal et la proposition préte, avant 11 jours
Apres Le jour méme
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Sur un cycle de vente, onze jours, c'est le temps qu'un concurrent met a se

positionner.

Ce que contient une proposition construite par l'agent

Elément Source

Périmetre L'échange avec le client

Prix Fixé par le commercial

Délai Vos capacités réelles, pas le délai théorique
Conditions Votre modele contractuel

Signature Le commercial

L'objection sur le prix

Situation Ce que fait I'agent
Le client objecte sur le Remonte l'objection au commercial avec I'historique du
prix compte et les trois affaires comparables

Le commercial envisage Met sous ses yeux les éléments : volume, engagement de

une remise durée, paiement comptant

Demandez une démonstration avec vos propres documents
Ce document est un exemple fictif. Pour voir I'agent travailler sur vos propres
documents, demandez une démonstration depuis sa fiche.

https://bluelemonagent.ai/entreprises/cas-usage/agent-commercial-autonome-

prospection-closing

Portée de ce document : le service exploité par Blue Lemon Agent. Pour un agent déployé chez vous, la localisation
applicable est celle de I'architecture décrite au devis et vérifiée avant mise en service ; I'exécution locale n'est
annoncée que pour la configuration explicitement décrite et recettée au devis ; l'isolation applicable dépend du mode
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de déploiement décrit au devis, aucune isolation dédiée n'étant présumée ; les mécanismes de chlffrementgen transit
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et au repos, leurs composants et la gestion des clés sont ceux documentés pour I'architecture retenue ; les roles et
permissions sont configurés et recettés pour les identités et systemes effectivement raccordés ; les événements

journalisés, leur contenu, leur durée de conservation et leurs accés sont définis pour le déploiement retenu.

Page 3 /3

LINDBERGH FORMATION — Blue Lemon Agent — RCS Evry 817 946 114 —

Mentions Iégales : bluelemonagent.ai/mentions-legales



