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Document fictif — exemple de démonstration
Ce document est produit par le site Blue Lemon Agent pour illustrer ce qu'un agent IA
remet à ses utilisateurs. Les sociétés, dossiers, montants et personnes qui y figurent
sont inventés. Il n'a aucune valeur juridique, comptable ni commerciale.

Document fictif, produit pour la démonstration. L'agent ne négocie aucun prix et
n'écarte aucune offre.

# Signalement Sur quoi Destinataire

1 41 consultations closes sans
réponse

380 consultations Réponse envoyée à
tous les consultés

2 3 devis, 3 périmètres Consultation en
cours

L'acheteur, avant toute
comparaison

3 22 attributions sur 22 Répartition des
attributions

Qui décide de la
politique d'achat

4 9 relances en 6 semaines à un
fournisseur de 11 salariés

Journal d'envoi L'acheteur

Ce qui reste à l'acheteur — et ce que l'agent lui remet déjà fait

Ce qui reste à votre
décision

Ce que l'agent vous remet pour trancher
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Demander une
remise

Les 3 devis ramenés au même périmètre, ligne à ligne : la
négociation se mène par l'acheteur, avec quelqu'un en face —
une demande envoyée par un outil n'a personne derrière

Transmettre le prix
d'un concurrent

L'écart entre les offres, chiffré pour vous seul : aucun des
consultés n'a accepté que son chiffrage serve à faire baisser
celui d'un autre, et c'est ce qui les fait répondre la fois
suivante

Promettre un
volume ou une
reconduction

L'historique réel des 380 consultations, à l'appui de
l'engagement que vous décidez de prendre : le fournisseur
chiffre en fonction, et un volume annoncé sans être tenu se
paie au marché suivant

Écarter une offre
hors délai

L'offre vous est remise avec sa date et son heure d'arrivée :
vous la retenez ou non, plutôt qu'un marché ne se joue sur un
horaire

Noter globalement
un fournisseur

Le comportement achat par achat — délai de réponse,
périmètre respecté, écart de prix — au lieu d'une note unique
qui dépend de ce qu'on achète ce jour-là

Portée de ce document : le service exploité par Blue Lemon Agent. Pour un agent déployé chez vous, la localisation
applicable est celle de l'architecture décrite au devis et vérifiée avant mise en service ; l'exécution locale n'est
annoncée que pour la configuration explicitement décrite et recettée au devis ; l'isolation applicable dépend du mode
de déploiement décrit au devis, aucune isolation dédiée n'étant présumée ; les mécanismes de chiffrement en transit
et au repos, leurs composants et la gestion des clés sont ceux documentés pour l'architecture retenue ; les rôles et
permissions sont configurés et recettés pour les identités et systèmes effectivement raccordés ; les événements
journalisés, leur contenu, leur durée de conservation et leurs accès sont définis pour le déploiement retenu.
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